
“不被定义的人生”
 无畏前行 勇敢追寻

主讲人：搜羽体育创始人  林屿洁
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Part.1

自我介绍



我是搜羽体育创始人 - 林屿洁，一名职业羽毛球运动员。

今天，我有点不一样，因为我穿上了旗袍，站在了这个舞台上。

大家可能习惯了看到我们在赛场上挥汗如雨，但其实，我们也有另一面。穿旗袍，
就是想告诉大家，运动员不只是赛场和汗水，我们也有不一样的自己。

除了打球，我还尝试了很多其他事情，比如经营自己的生意。我发现，运动员的
毅力和决心，在商业上同样能发光发热。

所以，今天我想说，运动员也可以是细腻的人，也可以是企业家，也可以把商业
运作得很棒。



母亲有意让我踏上田径之路，但命运的转折发生在姐姐的影响下 —— 她是一位羽毛球选手，而我则在姐姐教练的启迪下，1996年踏上了羽毛球的征途。

11岁那年，凭借不懈的努力，成功通过省体校的选拔，正式迈出了专业体育生涯的第一步。

随后，在13岁的青春年华，我又一次凭借出色的表现，被选入厦门的专业羽毛球队。

15岁那年，跨越重重挑战，加入了国家少年羽毛球队，为自己的羽毛球梦想插上了更加坚实的翅膀。两年后，步入了国家青年队的行列。

而当我年满18岁，那份对羽毛球的热爱与执着终于让我得以穿上国家队的战袍，站在了梦寐以求的国际赛场上。

然而，在我19岁那年，出于种种原因，我选择了退役，并带着对羽毛球的深深眷恋与不舍，踏上了前往常熟的新旅程。

1996年踏上羽毛球的征途



Part.2

发展历程



发现羽球蓝海市场
l 2009年常熟地区打羽毛球很少，专业场馆与专业教练稀缺

从教球开始，与球馆谈合作，六个学员一个班，开始羽球追梦之路...

l 2012年，成立林屿洁羽毛球学校

○ 拓展团队，亲力亲为培养教练，

○ 两年时间发展到30人专业教练团队。

○ 学员也从原来的80名发展至300名。

○ 2015年发展为常熟羽毛球培训头部品牌



深耕羽球行业，向全国迈步

l 随着球馆的发展，始终保持着对专业的执着追求，不断提升服务质量和教学

水平，为球馆的长远发展奠定坚实基础。

l 2016年拓展省会市场，与安徽羽毛球队达成合作。

l 2017年在合肥正式成立“搜羽体育”为发展全国连锁做奠基，致力于在全国

搜索下一位“羽球新星”践行品牌创立初心。

l 2018年在安徽迅速布局6家搜羽羽毛球场馆，中国羽毛球协会授予后备人才

基地称号。

搜无止境，羽你同行  只为搜索下一位羽球之星！



“塞翁失马，焉知非福”

       2019年新冠疫情爆发，打乱了我们的步伐。虽然当时我对未能继续拓展业务感到惋惜，但转念一想，“塞翁失马，焉知非福”，又庆

幸于在疫情之前未盲目推进大规模扩张。这三年也成为了我们宝贵的沉淀期。我们利用这段时间进行运营上的调整与梳理，创立羽毛球场馆

标准化sop模型，不仅在业务上进行了深度优化，更在团队凝聚力和战略方向上实现了深厚积淀。



重振旗鼓，崭新面貌再出发

01       2023年，开创城市社交型运动场馆，羽毛球具有鲜明的社交属性，
我们以羽毛球为媒介，为他们提供了一个结识新朋友、释放压力、获得
情绪价值的平台。

02
       借助线上自媒体平台，分享自己16年来在羽毛球领域的深厚积淀与独
特见解，展现个人成长轨迹，全方位呈现搜羽体育的专业实力与团队风采。
积极响应国家“全民健身”的号召，助力提升公众健康水平，更希望通过
我们的努力，让羽毛球这项运动成为连接社区、激发城市活力的纽带。



让中国羽毛球品牌走上世界舞台

从24年七月份到现在，我们已在全国开设超40+门店，

搜羽未来三年内目标全国突破500家。



Part.3

搜羽体育



搜羽体育，全国羽毛球场馆连锁品牌，深耕羽毛球领域16载，

专注于场馆运营、教学培训、赛事承办、器材销售及构建羽毛球综合性

服务生态体系。目前已在全国建立超40家校区，携手众多学校，积极践

行国家“全民健身”战略。

未来三年，计划开设超500家校区，服务更广地域。

搜羽学院，作为国家级后备人才基地，专注成人课程，特招入学，

独创五大领先教学板块。秉承因材施教理念，已培育数千名高水平学员，

屡获业余及青少年赛事桂冠。

公司简介



企业理念：开拓⽻⽑球⾏业更多领域

企业使命：成就⽻⽑球创业者的⼈⽣梦想

企业远景：成为国内⽻⽑球教育⾏业的领跑者



业务板块·品牌连锁



品 牌 连 锁-六 大 优 势
Brand Franchise - Six Adva ntages

（一）、50个教学阶段 8+6系统化课程体系

○ 搜⽻体育设有针对各年龄段的教案系统，纯⼩班教学，在教学中根据学员不同的认知⽔平、学   习能⼒以及⾃⾝素质
等差异，进⾏针对性⽹球教学，激发特⾊潜能，给孩⼦的成⻓和未来创造⽆限可能！

l 50个教学阶段：

○ 搜⽻体育把⽻⽑球所有的技术动作分为50个教学阶段。明确每个教学阶段的教学任务。可以与 每个学员明确每个教
学阶段的教学成果，进⾏针对性的教学。

○ 8⼤能⼒ ：专注⼒，感统能⼒，反应能⼒，肌体能⼒，全脑开发，观察能⼒，领袖能⼒，抗压能⼒

○ 6项收获：享受快乐，拓展社交，培养⽓质，强壮体魄，专业提升

○ 阶梯式升级：从“玩”出发，技术与素养步步升级：探索启蒙—兴趣拓展—体能训练—应⽤强化—精英课程—专业道路



（二）、总 部 团 队 ⼀ 站 式 帮 扶  

l 俗话说万事开头难,加盟校区从选址、装
修到开业，总部给予⼀站式帮扶。直营
校区校⻓下店为您指导开业及教练员培
训⼯作，⼿把⼿助您开店；总部运营团
队规范场馆运营及服务体系，助您顺利
度过开业预售期，让您的校区迅速盈利！

（三）、开业筹备服务流程

l 场地装修：工程验收，场地保险。人员
招聘：员⼯培训，⼈员考核，员⼯结业
(课程定价，员⼯上岗）。物料采购：设
备安装 设备调试，投⼊使⽤。预售活动：
分班排课 体验课程

l 年卡转化(课程维护，市场营销，业绩诊
断，课程更新）



（四）、

专 业 装 修 ⽀ 持       

统⼀视觉设计标准，加强品牌辨识与认
知程度，业内知名品牌背书、值得信赖。

一、场馆科学分区：

l 针对不同功能区采⽤不同装修材质，满⾜各类客⼾的多种需求，带给客⼾最
好的⼊馆体验；

二、场馆四季恒温：

l 带给学员最舒适的运动环境，适宜的运动环境同时促进运动过程中的新陈代
谢，助于⽣⻓发育；

三、场馆⻛向解决⽅案：

l 使空调⻛，⾃然⻛等⻛向不在成为⽻⽑球馆头疼的问题；

四、场馆灯光解决⽅案：

l 调配场馆各种光源，使场馆内任何时候，任何地点打球都不受光源影响；

五、校区配备多处休息区：

l 提⾼客⼾舒适度。每⼀处设计都是从客⼾⻆度出发，真正做到为客⼾着想；

六、标准化全国⻔店装修：

l 统⼀视觉设计标准，加强品牌辨识与认知程度，业内知名品牌背书、值得信
赖。



 （五）、

 专业团队管理
“⼀站式帮扶”

l 专业教务系统

l 场馆数据管理：数据化管理，实时了解场馆运营情况，财务情况，课程安排情况等

l 教务培训：教务系统操作规范培训，后端操作指导

l 人员培训支持：

○ 补充培训：场馆岗位流失需要培训时，联系运营部安排培训。

○ 线上培训：每月两次次线上培训（教学、销售、场馆管理、活动等，每月培训主题以投票方式进行确定）。

○ 全国专项培训：每年定期举办3次全国教练员培训。

l 专业装修设计：

○ 根据场馆场地提供平面图、施工图、效果图（出图时间5-10天，以实际场地情况现状为准）

l 开业培训支持：

○ 新场馆开业培训：新场馆培训，为期三天，培训合格颁发结业证书。

l 专业选址评估：

○ 选址、定址：公司安排选址老师到指定城市进行选址评估



课程体系支持：

l 寒假/暑假教案：
根据每年寒假/暑
假活动推出配套
课案及课案视频

l 课程教案：总部
提供配套课程课
案及课案视频。

招聘体系支持：

组织架构设计：组
织架构设置，薪酬
体系搭建人员招聘：
协助人员招聘面试
教练员派遣：教练
员培训外派。

羽毛球赛事承办：

主题IP赛事：主题
IP赛事组织、执行、
参与。



策划支持：

l 开业活动方案：试营业免费试打活动，
辅助场馆迅速获得意向潜在生源。

l 全年主IP活动营销方案：抓住主活动
IP提升销售结果。

l 寒暑假班活动方案：提供寒暑假活动
方案，蓄客拉升，为业绩铺垫。

l 周年庆及年度嘉年华活动方案：通过
周年庆、嘉年华活动为续课业绩保障。

l 场馆开业推文及其他宣传文案：为场
馆做好品宣，提升场馆品牌影响力。

l 针对场馆情况定制专属活动方案：针
对场馆现状，为场馆定制专属活动，
以解决场馆运营问题。

品宣支持：

l 日常图文宣传：节假日、节气图等
日常主流品宣配套图文。

l 场馆品宣设计、宣传：为场馆量身
定做设计活动海报、单页、展架、
视频等一系列配套品宣文件。



（六）、⽹ 红 I P 打 造

l ⽻⽑球球馆打造⽹红IP

l 是⼀个将传统运动与现代社交媒体相结合的创新策略。在此基础上，我们进⼀步
探索多元化的 推⼴⽅式，让⽻⽑球球馆成为更多⼈关注的焦点。利⽤短视频平台，
打造⽻⽑球球馆的精彩瞬   间。总部帮助球馆可以定期拍摄并发布精彩的⽻⽑球
⽐赛、训练视频，或者与⽹红合作，拍摄 ⼀ 些有趣、有料的⽻⽑球相关短视频。
这些视频内容能够直观地展⽰球馆的环境、设施和服务，同时传递⽻⽑球运动的
魅⼒和乐趣。

l 通过以上措施利⽤短视频平台、线上互动和与周边商家合作等多种⽅式，我们可
以帮助⽻⽑球 球馆打造⽹红IP，提⾼球馆的知名度和影响⼒，吸引更多⼈关注和
参与⽻⽑球运动。

1. 教育招⽣：⽻⽑球不仅是⼀项运动，更是⼀种健康的⽣活⽅式。通过直播⽅式
搜索周边的潜在的学员⼈数，同时总部⼀站式关联直播，打造直播矩阵，球馆
带来更多的潜在客⼾ 。

2. ⽻⽑球产品售卖：除了提供⽻⽑球训练和⽐赛服务，球馆还可以考虑开发⼀些
与⽻⽑球主题相关的⽂化产品。⽐如，设计并销售⽻⽑球主题的T恤、帽⼦、背
包等周边产品，这些产品不仅可以增加球馆的收⼊， 还能进⼀步扩⼤⽻⽑球⽂
化的影响⼒ 。



l 场馆视频引流

○ 线上线下课程售卖

l 体育⽤品橱窗

1 . 开展线上直播和赛事转播：

① 为了扩⼤影响⼒，球馆可以考虑开展线上直播
和赛事转播。通过直播平台，将球馆内的⽐赛、
活动、教学等内容实时传输给全球观众。这样
不仅可以吸引更多⼈的关注，还能为球馆带来
⼴告收⼊和赞助机会。

2. 场馆引流：我们还可以通过线上互动，增加球馆
的粉丝黏性，定期发布⽻⽑球资讯、活动信息、
教学视频等内容，与粉丝进⾏互动交流，帮助球
馆引流。

l 抖⾳⽹红IP
全网粉丝超100万+



赛事承办
赛事体系

1. 春季赛:各场馆内部单项赛事以积分
赛的模式进行比赛,最后算总积分,积
分最高的进入全国赛。

2. 夏季赛:全国性单项赛事。

3. 秋季联赛:各场馆内部单项赛事以积
分赛的模式进行比赛，最后算总积
分。

4. 冬季赛:秋季赛积分前八的球员进入
淘汰赛。



搜羽城市巡回赛

l 打造搜羽自有的城市巡回赛,多地场馆联
动,帮助场馆吸引人气,增加会员。

l 同时增加搜羽品牌更多曝光。



“搜羽杯”IP赛事

“搜羽杯”赛事由搜羽体育主办，旨在通过专业的赛事组织和丰富的活动内容，推动羽

毛球运动的普及和发展，同时发现和培养优秀的羽毛球人才，打造羽毛球比赛新名片。



2024全国

开设超40+场馆

部分案例展示



业务板块·搜羽集训营



       搜羽集训营是一个专业的羽毛球培训活动，旨在提高羽毛球爱好者的技术水平并为高水平运动员提供进一步的训练和比赛

机会，通过完善的训练设施、专业的教练团队和详细的训练计划，搜羽集训营能够为广大羽球爱好者提供优质的培训服务。

搜羽集训营



业务板块·商学院



搜羽商学院

l 搜羽商学院简介

○ 搜羽商学院是一个专注于羽毛球产业人才培养的机构，布局两大板块“教练板块”“运营板块”致力于通过专业的培

训和商学院的力量，培养出既有专业技术又具备运营管理和商业思维的优秀教练。

一、教练教学板块

搜羽商学院的教练培养目标非常明确，旨在培养出：

○ 专业技术精湛：掌握羽毛球运动的基本技能和知识，能够为学员提供专业的指导和培训。

○ 管理能力强：具备管理思维，能够高效地管理羽毛球俱乐部或赛事组织。

○ 商业思维敏锐：具有商业思维，能够洞察市场趋势，为羽毛球产业的发展做出贡献。

二、课程运营板块

○ 专业课程体系：深入解析搜羽无课消课程体系，涵盖春秋季班、寒暑假班、个性化私教及成人课程，为课程顾问提供
全面的产品知识。

○ 高效教务管理：教授如何使用教务系统，精准排课，以及高效处理签约、调班、请假及退费等流程，确保教务工作井
然有序。

○ 销售实战技巧：通过专业谈单流程、销售话术考核与实战演练，提升课程顾问的销售能力，精准把握客户需求，促成
签约。

○ 卓越服务体验：强化服务意识，从客户接待到班级群维护，再到制作精美的学习记录照片与视频，提升客户满意度。



业务板块·等级考
试



搜羽体育提供青少年体育文化培训综合考核

羽毛球 ·文化与运动技能

打造全方位、多层次的培训与考核平台



业务板块·羽球周边产品



羽毛球周边产品
l 子品牌【鹅圈】羽毛球界的时尚新宠

l 羽毛球、手胶、排线等

l 专研羽毛球装备艺术，周边产品丰富，羽
毛球、手胶、球拍线等，每一细节皆显高
端品质。



成为影响羽毛球行业第一人

      源于对羽毛球无尽的热爱与对行业未来的深切期许，怀揣着一颗炽热的心，立下

了一个宏伟的目标，不仅是我的个人追求，更是我对这项运动深沉情感的表达，是对

每一位羽毛球爱好者的承诺。让这份热爱与坚持，成为我们心中永恒的光芒。



感谢聆听
搜羽体育 

创始人 林屿洁


